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INTRODUCAO

Personal, neste resumo vocé encontra os 5 passos para todo e
qualquer Personal Trainer montar sua consultoria online do absoluto
Zero ou para quem |a faz vendas online ira descobrir qual € o ponto
chave para vender todos os dias, e tudo de uma forma
descomplicada que talvez ninguém tenha te falado antes.

Ja pensou poder trabalhar de casa ou de qualquer
lugar que tenha Internet sem precisar ficar na correria de
uma academia para outra? E se hoje vocé comecasse a
fazer uma renda Inicial extra de 3.000,00 reais e pudesse
aumentar 1sso a cada més chegando a 5, 8, 10 e até 20 mil
reals todos 0s meses, nada mal, né?

Talvez vocé tenha duvidas se isso realmente funciona, ou até
desacredita como pode ter uma cartela de clientes que possa
acompanhar todos eles a distancia. Pois bem, eu também |a pensel
assim até descobrir todo 0 passo a passo do que hoje me faz faturar
alto com vendas online, e € 1Isso que vou te mostrar até o fim desse
texto.
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VANTAGENS DA CONSULTORIA ONLINE

Nos dias de hoje, nem todo mundo tem tempo para Ir a uma
academia. Muitas pessoas acabam preferindo treinar sozinhas, em
suas proprias casas. E aqui que entra uma 4tima oportunidade de
negocio para o Personal Trainer.

O comportamento de compra das pessoas mudou € hoje todos
estao conectados a um celular, com isso as formas de consumo de Liberdade de tempo, podendo trabalhar
produtos e servicos também evoluiram e sinto te informar, o de onde quiser;
Personal que nao acompanhar essa evolucao ira ser engolido pela
era digital. Sel que Isso te Incomoda, mas depende de vocé querer
mudar ou nao. Mas se vocé esta lendo esse texto, o primeiro passo Fazer vendas de forma automatica sem

Ja fol dado, nao € mesmo? que haja necessidade de até mesmo
conversar com o cliente,

As principais va ntagens de v~ Escalar suas vendas e seus ganhos, nao

trabalhar com a consultoria online sao: se limitando ao nimero de horas de
atendimentos presenciais,

N

Montar seu proprio horario,

NN

| , v/ Construir sua liberdade financeira.
Tudo I1sso se torna possivel guando se tem um processo € que

com alguns cliques o dinheiro ja cal na sua conta. Agora nao deixe
passar nenhum passo desse processo abaixo.
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0S 5 PASSOS PARA CRIAR E VENDER
SUA CONSULTORIA ONLINE

Agora gue vocé compreende e conhece as vantagens em
ter uma consultoria onling, € hora de falarmos sobre o passo a
passo para que esse modelo de negdcio seja criado.

J L0 TRAFEGO

O trafego é fazer com que mais pessoas cheguem até voce,
é o0 primeiro ponto a ser destacado e merece muita atencao,
porque € com ele que as pessoas irao conhecer o seu trabalho;

O trafego tem grande importancia porque € a partir dele
gque chegarao novos clientes. Afinal, vocé sO0 compra algo de

gquem vocé conhece, nao € mesmo? Com o Personal Trainer
nao € diferente;

Ve

Uma boa alternativa para aumentar seu trafego € criar
mecanismos de interacao com potenciails clientes na internet.
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Um deles é o Instagram; Aumentar sua audiéncia através de
publicacdes com conteudos que solucionam os problemas do
seu publico, pode mostrar o quanto seu programa de
treinamento pode ser eficaz para quem te acompanha;

No trafego, € importante combinar também duas
formas de audiéncia: a organica, que vem
espontaneamente, e a paga, gue aumenta com base
em patrocinios pagos.

Tenha consisténcia em suas acdoes com posts diarios, uma
biografia certeira do seu insta combinados com o uso dos Storys
impactantes, fara com que mais pessoas cheguem até vocé
diariamente.

Muitas pessoas acabam preferindo treinar sozinhas, sejam
em parques, praias, academias e até em suas préprias casas. E
aqul que entra uma Otima oportunidade de negdcio para ©
Personal Trainer.
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w2 ENGAJAMENTO

Quanto mais o Personal aumenta o engajamento com seu
publico, mais aumentam as chances de compra da sua
consultoria;

E conhecer as “dores” de seu cliente, o que ele realmente
quer do seu servico, qual sua principal necessidade.
Compreender o cliente € fundamental para que suas vendas
engrenem.

Quando vocé acerta as “dores’ do cliente, ouve seus
problemas e |lhe oferece uma solucao que atenda ou até mesmo
supere suas expectativas, vocé aumenta suas chances de
SuUCesso e, conseguentemente, de vendas.

/7

Quando o engaja*nento é bem feito, as pessoas que
interagem em sua pagina (como a do Instagram, que citamos
acima), comeg¢am a curtir suas publicagcoes, comentar cada uma
delas e até mesmo marcar pessoas que possam se interessar
por aquilo que vocé esta oferecendo;

Obrigado! ‘=
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Embora o engajamento via Instagram possa parecer grande a
primeira vista, com o tempo ele comeca a diminuir. Por I1sso, para que
esse engajamento sempre aumente, elevando assim as chances de vocé
conseguir clientes, uma saida € deixar esses contatos mais proximos;

Aqul, o caminho € usar um comunicador instantaneo, como ©
WhatsApp. Desta forma, vocé consegue montar grupos ou listas de
transmissao onde as pessoas realmente interessadas no produto podem
dialogar. Ao construir esse engajamento, procure sempre mostrar provas
de resultados dos seus clientes. Esses resultados vao |he trazer ainda
mais clientes, e € a 1ISso que vocé precisa se ater. 0PERSONAIL
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OFERTA E VENDA

Apos vocé atrair o possivel cliente até
VOCE, engaja-lo, agora é hora de vender, e te
confesso que nao ha servico caro ou barato, o
que existe € uma oferta mal feita. Precisamos
aumentar a percepcao de valor do nosso
possivel cliente para criar nele o desejo de
compra da consultoria. Esse € um dos segredos
gue muda completamente o jogo de um
Personal amador de um profissional no

segmento da consultoria online.




Alguns pontos para
construir uma
oferta matadora:

A promessa,

0 publico,
Tudo 1sso pode estar descrito em um site onde
todas as informac¢Oes necessarias da sua consultoria

esteja la dentro, assim vocé automatiza o processo e
nao perde tempo de ficar atendendo um a um.

As provas de resultados,

A ancoragem de prego,

0s bonuys: Aqui € importante deixar muito claro o que vocé
' esta vendendo e o que a pessoa que |lhe contratar tera
A escassez; acesso. Esta é a terceira etapa do seu passo a passo.

A garantia.
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LeRULE ENTREGA

Muitos Personals acabam se preocupando somente com a
entrega dos treinos, mas se nao ha venda nao ha entrega, nao ¢

mesmo? Os treinos poderao ser entregues por varias vias como:

v Aplicativos,

v_ E-mail;

v_ WhatsApp,

V" Planilhas autométicas no Excel;

Quanto mais vocé aprimorar sua entrega, mais rapido seus
alunos recebem os treinos e ja comeg¢am a praticar. Aqui pode
ser um grande diferencial dentre outros professores que
demoram até 10 dias para fazer a entrega do treino.
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J 5515 RETENCAO

Para reter e fazer o mesmo cliente comprar de vocé é
necessario se manter proximo dele, nesse caso criar grupos e
listas de transmissao no WhatsApp pode ser uma excelente
alternativa. Crie um canal de tira duvida com eles também que
pode ser por E-maill.

Cuide bem dos seus clientes existentes pois eles podem te
gerar uma excelente recorréncia de compra. Manter um cliente é
malis facil do que captar um novo comprador. Figue ligado.

I
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SE VOCE AINDA NAO POSSUI NENHUM
CLIENTE DE CONSULTORIA:

Para que seu futuro cliente possa experimentar o0s

seus servicos e ver a qualidade daquilo que est3

VE
CO

PO

ndendo, uma boa pedida € criar grupos no WhatspApp
m rotinas de desafios de treinos semanais, separados

 nichos de atuagao e instigando cada um a executar a

sequéncila e compartilhar os resultados.

CO

pa
de

CO

Como sugestao, os vencedores ganharlam uma
nsultoria gratis. Os demais receberao ofertas exclusivas
ra contratar uma consultoria e conseguir o resultado
sejado. Desta forma, vocé desperta o Interesse do
nsumidor para 0 seu Servigo, ao mesmo tempo em que

mostra que realmente entende daquilo que esta
vendendo, e esta pronto para atuar em um unico negocio.
Montar uma consultoria online pode ser um desafio, mas

CO

m esse manual na mao é possivel ter um negocio de

Muito sucesso.
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Ah, nao sel se vocé jJa viu a aula online completa sobre
como montar sua consultoria online do zero que te disponibilize
logo que vocé se cadastrou para receber esse material. Nela,
vocé entende perfeitamente o funil de captacao de clientes até a
venda do seu produto, além de descobrir os detalhes de como
lancar sua consultoria através de grupos do WhatsApp que
sejam altamente lucrativos.

Entao se vocé ainda nao assistiu, cliqgue no botao aqui
embaixo e assista agora, pois nao sel até quando ela ficara
disponivel.

AULA CONSULTORIA ONLINE
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https://hotm.art/link-dentro-ebook-email
https://viverdepersonaltrainer.com.br/ebook-co-botao



